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UNIBEN: FINANZA E FIDUCIA

LUniben €& nata nel Polo
Spartaco nel 1998 da alcuni
imprenditori che hanno voluto
trovare un modo di aiutare le
piccole imprese in fase di
nascita o sviluppo collegate al
progetto. Attualmente vi lavo-
riamo in tre persone.

LUniben é una azienda di fac-
toring, presta servizi nell’lambi-
to finanziario, un settore ad
alto rischio a causa delle insol-
venze molto frequenti, ma il
denaro € essenziale per la vita
della aziende, ed il nostro lavo-
ro & fare in modo che esso sia a
loro servizio.

Una frase del Movimento Fran-
cescano, degli albori della eco-
nomia di mercato dice: “Lele-
mosina aiuta a sopravvivere e
non a vivere, perché vivere
vuol dire produrre e I'elemosi-
na non aiuta a produrre”.

Noi facciamo invece I'esperien-
za di veder crescere le aziende,
di aiutarle a pagare gli stipen-
di, I'energia elettrica, ad acqui-
stare la materia prima, cioé a
produrre e dare posti di lavoro.
E un modo professionale di
amare l'azienda altrui come la
propria.

Essendo il nostro un prodotto
ad alto rischio, in ogni opera-
zione di credito € fondamenta-
le I'analisi del rischio e la defi-
nizione delle condizioni di cre-
dito. Il rischio & uno degli ele-
menti da tenere in considera-
zione nel calcolo dei tassi, ma
quando lavoriamo con le
aziende dell’EdC, vi € un diffe-
renziale, la fiducia.

Quando la fiducia cresce, il
rischio diminuisce, cosi la fidu-
cia diventa un valore economi-
co ed a queste aziende riuscia-
mo a praticare tassi inferiori a
quelli di mercato: ad esempio
una nuova azienda ci ha chie-
sto un prestito offrendoci titoli
di credito da negoziare: visto
che il rischio di quei titoli era
modesto, abbiamo potuto
ridurre i tassi, e quando abbia-

mo presentato la nostra pro-
posta, il cliente, abituato alle
condizioni di mercato, ci ha
detto: “Ma voi non ne avrete
svantaggio?”.

Un’altra azienda, malgrado
avesse prodotti molto validi,
aveva perso le sue linee di cre-
dito perché per varie circostan-
ze per evitare il fallimento
aveva dovuto adire ad un con-
cordato. Il nostro comitato di
credito ha voluto darle una
possibilita di rialzarsi conce-
dendole un credito ed in due
anni essa ha superato le diffi-
colta ed é riuscita a liquidare il
concordato. Oggi, ha 28 dipen-
denti ed opera nel mercato
brasiliano ed anche all’estero.

Quando a volte i clienti hanno
difficolta a restituire i debiti,
abbiamo visto che la cosa
migliore € trovare con essi un
accordo. E un’esperienza pro-
fonda, perché quando si da ad
un imprenditore la possibilita
di rivedere a fondo i suoi conti,
e come restituirgli la dignita.

Assieme ad un’altra azienda
dell’EdC, facciamo anche delle
assicurazioni di tutti i tipi, per
tutto il Brasile. Per noi & molto
importante sentire la fiducia e
'appoggio delle altre aziende
EdC, dei membri del Movi-
mento e degli amici che ven-
gono da noi, a cui possiamo
offrire i nostri servizi, con il
massimo di professionalita,
puntualita e competenza, cer-
cando di trovare cio che e il
meglio per ciascuno.





